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Das KORN.HAUS st ein spezialisierter Produktions- und Dienstleistungsbetrieb mit
Ausbildungs-, Arbeits- und Wohnplatzen fir rund 60 Menschen mit einer psychischen
Beeintrachtigung. In acht leistungsfahigen Betrieben bieten wir 6kologische, nachhaltige
Produkte und Dienstleistungen an.

Wir suchen Sie als verkaufserfahrene Persdnlichkeit ab 1. Februar 2024 oder nach
Vereinbarung fur die neu geschaffene Stelle als

Verkaufsverantwortlicher (m/w/d), Pensum 40-50%

lhre Rolle ist es, die Kontakte zu Handlern und Gastronomiebetrieben auszubauen und den
Verkauf unserer Produkte zu fordern. In dieser Rolle Gbernehmen Sie zusatzlich auch die
Verantwortung fur unsere Marktfahrer.

Idealerweise verfligen Sie Uber B2B-Verkaufserfahrung im Einzelhandel oder der
Gastronomie. Zudem begeistern Sie sich fur den sozialen Auftrag, den das KORN.HAUS-
Team tagtaglich mit Hingabe ausfuhrt und sind in der Lage, diese einzigartige Geschichte
hinter unseren Produkten in den Markt zu tragen. Unsere gemeinsame Mission, «Zukunft
schaffen» erfilllen Sie als Bindeglied zu unseren Kunden. Dank lhrem aufgeschlossenen
Wesen und lhrer Kontaktfreudigkeit steigern Sie unsere Bekanntheit und stellen die
Arbeitsauftrage fur unsere Klienten sicher. Sie sind am Puls des Marktes und geben dem
KORN.HAUS wichtige Rickmeldungen zu Kundenerwartungen, Bedurfnissen und méglichen
Innovationen.

Aufgabenbereich

e Betreuen und begeistern von bestehenden und zukiinftigen Kunden
Produkteprasentation, Beratung und Verkauf
Ausarbeitung von Offerten und Fihren von Auftragsverhandlungen
Verantwortung fir die Marktfahrer
Koordination der Auftrage in enger Zusammenarbeit mit den internen Betrieben
Kontakt zu externen Fachgruppen und dem lokalen Gewerbe
Bei Bedarf Teilnahme an Messen, Events, Veranstaltungen

Anforderungsprofil
¢ Hands-On-Mentalitat mit Verkaufserfahrung
¢ Regionale Reisebereitschaft
e Sie sind ein positiver Denker und proaktiver Macher, lassen sich durch Rickschlage
nicht entmutigen und handeln dusserst selbstandig und kundenorientiert
¢ Sie punkten mit Erfolgswille, Verhandlungsgeschick und Engagement
e Mit Inren gewinnenden Fahigkeiten begeistern Sie unsere (zukilinftigen) Kunden
e Erfahrung im Verkauf an Detailhandler und/oder Gastronomen von Vortell

Haben wir Ihr Interesse an dieser sinnstiftenden Aufgabe in einem dynamischen und
kollegialen Umfeld geweckt?

Dann freuen wir uns darauf, Sie kennenzulernen. Herr Bernd Austermann, Geschaéftsfuhrer ad
Interim, gibt Ihnen gerne weitere Auskinfte unter 071 995 55 85. Wir danken lhnen fir lhre
vollstandige elektronische Bewerbung an das KORN.HAUS, personal@korn.haus.



